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随着电子商务的风生水起，B2B 平台以推广手段成熟多样、客源稳
定、运营成本低下等优势成为首次尝试跨境电商的起点，而如何增
加产品在 B2B 平台的曝光率也成了众多商家思考的问题。为此，我
们分析目前跨境 B2B 平台的曝光规律和客户的产品搜索习惯，总结
出三个有助您提高 B2B 平台曝光率的方法，让更多客户找到你。

只需三招，即可轻松提高 B2B 平台曝光率，让更多
客户遇见您。
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对于从事外贸电商的商户而言，如何在 B2B 平台的众多竞争对手中脱颖而出，
让客户轻松找到自己是很关键的事。我们建议您可以从以下三方面入手：

了解互联网，了解客户，是在 B2B 平台中提升曝光率的基础。
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注册 B2B 平台时，平台会要求您设定三级域名，而在 
搜索引擎优化中，好的域名大多会含有产品名或关键 
词，这对于之后网页的优化有非常大的帮助，也更容 
易得到各大搜索引擎的认可和青睐。所以，在三级域 
名的设定中含有产品名或关键词将有助于提升搜索结
果，为您带来一定的曝光率。 
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“得关键词者得天下”是做电商的金石之言。但如今产品
关键词的竞争太过激烈，对于刚刚起步的商户而言，想要
通过产品关键词脱颖而出是十分困难的。所以合理巧妙地
设置长尾关键词，并大量发布产品信息，将有事半功倍的
效果；一方面能够增加平台的曝光率，另一方面也可以增
加您平台的专业度。 
长尾的组成方式有：用途类、参数类、型号类，卖点类，
材料类，产地类，经营者类型类。例如：化妆品的长尾词
有保湿、长效、产地，这些都是一些长尾词，可以重复
用，进行排列组合。 
此外，在《消费者心理学》一文中有提到，消费者会对搜
索的越专业、越细致的长尾词印象深刻。
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大多数买家在搜索产品时会使用产品的具体特性，如 : 
尺寸、颜色、材质或某些特点。因此，正确的描述产 
品特征并且详细的描述，不仅可以让买家更加精准地 
搜索到您的产品，也让平台提高曝光机会的同时减少
买家的顾虑和沟通成本，提升了交易成功的概率。
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最后，由于不同国家地区的作息时间不同，所以您
需要明确计划所发布的产品或更新产品的时间。当
发布的信息过早时，您的产品将被其他新发布的信
息挤在后面，相对而言被查询到的曝光率就降低；
发布的过晚，客户早已休息，无法及时查询，曝光
率同样降低。所以，对于发布的时间需要有策略性
的安排。

在适当的时间发布
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以上，只是外贸市场营销中的部份入门小技巧，如果您想进一步了解如何增加市场曝光度，
更加精准定位受众群体，提高交易转化率，PayPal 拥有丰富的合作伙伴资源，可以根据您的
需求，为您提供合适的营销推广方案及建议。 
如需任何协助，您可联系您的 PayPal 客户经理，或者前往 www.paypal.com/c2/contact-us
上留下您的联系方式，我们会尽快与您联系。



想知道更多 PayPal 产品信息及跨境电商市场洞察？

本文中的信息由 PayPal 编写，仅供参考和营销之用，这些信息不构成任何形式的法律、财务、商业或投资建议，并且不能代替合格的专业意见。
在寻求适当的专业意见之前，您不应该依据本文中包含的任何内容采取或不采取行动，本文的内容包含一般性信息，可能无法反映当前的发展或者解决
您的实际问题，对于您根据本文的任何内容采取或无法采取的任何行动，PayPal 不承担任何责任。
虽然本文中的信息是从我们确信可靠的来源收集的，但我们对其准确性不作任何陈述，所提供的链接和其他工具仅供参考，PayPal 对其内容概不负责。
本文不为任何形式的第三方产品和第三方服务提供担保或推荐。

请注意：
✧

✧

✧

" PayPal 外贸帮 " 微信
扫描二维码，关注 " PayPal 外贸帮 " 
微信，即时获取跨境电商知识与经验
分享，享受 PayPal 深度服务。

PayPal 外贸一站通
透过一系列免费电子书和信息图表，
分享管理和发展跨境电商业务的专业
建议，每月定期更新，助您扬帆海外，
乘风破浪。

www.paypal.com/c2/information-hub

PayPal 商业顾问
您是否想了解如何使用 PayPal 轻松收
款，从而帮助您实现在线业务增长？ 
请至 www.paypal.com/c2/contact-us 
留下您的联系信息，我们的商业顾问
将尽快与您联系。

Copyright © 2016 PayPal. All rights reserved.


